
הקורס י אשנו

הרות טות להחבמיוחד בנו, לשיומיום הי יחביות תאויות ליונצרטות להחם ילבמקחנו נאשם ינמיאמנו לכו

כן אה זם אהדו'. כוה נהקורוחיות נהליות צה, דבועלול סמת ריחבה, תנכשמחת יקלמו כנו דיתעלל רגו

הם לם יעדמונו ניאשם יגורמבה יתלוחתן תהלזוג בן ה זיאם עאו מוד ללר אתוה זיאה טלההחם אהכך? 

חנו נאבו שי תרבהחסט קטנהקופילו אאו ם ילשוקחנו נאשרויות שפאהר פסמה, טלההחמחק רמהכגון 

ם? ילפוע

מינו צעת אנו לשה ספיתהבין ה נבמוהח תמהת ארות יבסמשאוריות יתסקור נת יחקרמהה נדסב

יות נבה, תעוטמופיסות תי דיעל בות רם ימעפחות נשמונו לשטות לההחבין לם, יירסומום ייליונצרם ישנאכ

ר שאטות להחת לבוקיפוט שבחקר מיטות שלפו שחיים יטנדסטו. תיוציאטוניאושות גר, תביויטקייסוב

וכן יות תביבסטות לוהחיות לכלכטות להחה, מרמטות להחמו כם ינשום יחומתבה זהח תמהת אחוקרות 

י נכדועק תרמחקר מחום תהו ז. תיולימטאופטות להחת לבלקהוביל לעשויות שבות רעתהיקות נכטל

יפור שלם יברם ישומיילו ש יו, תיתהגונההתה לכלוהכה יגיכולוסהפחומי תמם יחוקריום הד גאמה

. תיבוריציות נידמום ינרגואם, יטרפי יחבטות להח

ם: יאבהם יאשנובטות להחת לבקחקר מבפו תתשים יטנדסטוהה נדסהת רגסמב
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ת ירסומות יתביבס, תילכלכהגות נהתעל ע יפשמי גיכולוספחק רמד ציכ• 

ה עיפשמי) תרבחסטטוס ת נחיבמאו , תילכל(כת מסוימה יכרריהבם דאהמיקום ד ציכ• 

ם? יחראבור עומו צעבור עלו שטות לההחת לבקעל 

בות? יטנרטלאש פחלת אצלאו נו לש ישה מבפק תסהליט להחלנו לם רגוה מ• 

על י ללכרקע ם גתן ניא נדסהך להמבך איות תאויות לכלכטות להחא שנובמיקה עמא נדסהב! לימו ש

כל בחקור ליוכלו כך בם ינינעומהם יטנדסטו. תיותביבסות יתאוירבטות להחת לבקמו כם יחראם יאשנו

 .תיתהגונהתה לכלכלהקשור חום ת

הקורס רות טמ

ת יתרביקוה בישחתוח יופמוחות עור יס, ינכדעחקר מחום תבמיקה עמות פתמשוה דמיל- 1

ר מחות איקריס סבעל חקר מת עצהת ביתכ- 2

ם ינתונתוח ינוה שעמלכה להחקר מת צוהרכנון ת  -3

א נדסהסוף בה זתת עצהת שגה- 4

                    

הקורס יון צה נבמ

- א' ר טסמסב

ת יחקרמהא נדסלה מרותוך ילהתעל כה רעהא'. ר טסמסך להמבזום באו ה תכבה גצוהחקר מת עצה

- ב' ר טסמסב

תוכו בל באיון צהמ 100% הווהיר שאה זתת עצהלא טיוטו/או יכום סהח "דות ביתוכחקר מהת צהר

  ה.נשהך להמבת יט/נדסטוהר בעשחקרי מהך ילהתהכל על כה רעהל ליכת

 

 

ה דמילפוקת ת

בו. זיות כרמחקר ממות גידרפות יתרבחה יצינוקוגטות להחת לבקל שחום תהת רהכ

. תינכדערות פסם עוהכרות חקרי מא שנות ריחב

. ךשמהחקרי מכנון תוי נשוארחקר מת צהרביון סינ

תוחם. ינום ינתוניסוף אביון סינות יחקרמה בישחתוח יפ
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ה איקרת מישר

לו): שחקר מהא שנופי על ר תיום ידקמומה איקררי מחוליכוון ט נדסטו(כל ת צלמומה איקרת מישר
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