
הקורס י אשנו

הרות טות להחבמיוחד בנו, לשיומיום הי יחביות תאויות ליונצרטות להחם ילבמקחנו נאשם ינמיאמנו לכו

כן אה זם אהדו'. כוה נהקורוחיות נהליות צה, דבועלול סמת ריחבה, תנכשמחת יקלמו כנו דיתעלל רגו

הם לם יעדמונו ניאשם יגורמבה יתלוחתן תהלזוג בן ה זיאם עאו מוד ללר אתוה זיאה טלההחם אהכך? 

חנו נאבו שי תרבהחסט קטנהקופילו אאו ם ילשוקחנו נאשרויות שפאהר פסמה, טלההחמחק רמהכגון 

ם? ילפוע

מינו צעת אנו לשה ספיתהבין ה נבמוהח תמהת ארות יבסמשאוריות יתסקור נת יחקרמהה נדסב

יות נבה, תעוטמופיסות תי דיעל בות רם ימעפחות נשמונו לשטות לההחבין לם, יירסומום ייליונצרם ישנאכ

ר שאטות להחת לבוקיפוט שבחקר מיטות שלפו שחיים יטנדסטו. תיוציאטוניאושות גר, תביויטקייסוב

וכן יות תביבסטות לוהחיות לכלכטות להחה, מרמטות להחמו כם ינשום יחומתבה זהח תמהת אחוקרות 

י נכדועק תרמחקר מחום תהו ז. תיולימטאופטות להחת לבלקהוביל לעשויות שבות רעתהיקות נכטל

יפור שלם יברם ישומיילו ש יו, תיתהגונההתה לכלוהכה יגיכולוסהפחומי תמם יחוקריום הד גאמה

. תיבוריציות נידמום ינרגואם, יטרפי יחבטות להח

ם: יאבהם יאשנובטות להחת לבקחקר מבפו תתשים יטנדסטוהה נדסהת רגסמב
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ת ירסומות יתביבס, תילכלכהגות נהתעל ע יפשמי גיכולוספחק רמד ציכ• 

ה עיפשמי) תרבחסטטוס ת נחיבמאו , תילכל(כת מסוימה יכרריהבם דאהמיקום ד ציכ• 

ם? יחראבור עומו צעבור עלו שטות לההחת לבקעל 

בות? יטנרטלאש פחלת אצלאו נו לש ישה מבפק תסהליט להחלנו לם רגוה מ• 

על י ללכרקע ם גתן ניא נדסהך להמבך איות תאויות לכלכטות להחא שנובמיקה עמא נדסהב! לימו ש

כל בחקור ליוכלו כך בם ינינעומהם יטנדסטו. תיותביבסות יתאוירבטות להחת לבקמו כם יחראם יאשנו

 .תיתהגונהתה לכלכלהקשור חום ת

הקורס רות טמ

ת יתרביקוה בישחתוח יופמוחות עור יס, ינכדעחקר מחום תבמיקה עמות פתמשוה דמיל- 1

ר מחות איקריס סבעל חקר מת עצהת ביתכ- 2

ם ינתונתוח ינוה שעמלכה להחקר מת צוהרכנון ת  -3

א נדסהסוף בה זתת עצהת שגה- 4

                    

הקורס יון צה נבמ

- א' ר טסמסב

ת יחקרמהא נדסלה מרותוך ילהתעל כה רעהא'. ר טסמסך להמבזום באו ה תכבה גצוהחקר מת עצה

- ב' ר טסמסב

תוכו בל באיון צהמ 100% הווהיר שאה זתת עצהלא טיוטו/או יכום סהח "דות ביתוכחקר מהת צהר

  ה.נשהך להמבת יט/נדסטוהר בעשחקרי מהך ילהתהכל על כה רעהל ליכת

 

 

ה דמילפוקת ת

בו. זיות כרמחקר ממות גידרפות יתרבחה יצינוקוגטות להחת לבקל שחום תהת רהכ

. תינכדערות פסם עוהכרות חקרי מא שנות ריחב

. ךשמהחקרי מכנון תוי נשוארחקר מת צהרביון סינ

תוחם. ינום ינתוניסוף אביון סינות יחקרמה בישחתוח יפ
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ה איקרת מישר

לו): שחקר מהא שנופי על ר תיום ידקמומה איקררי מחוליכוון ט נדסטו(כל ת צלמומה איקרת מישר

 

 Introduction to behavioral economics 

Hochman, G., and Ariely, D. (2015). “Behavioral Economics”. In Scott, R. A., & Kosslyn, S. 

M. (Eds.), Emerging Trends in the Social and Behavioral Sciences. Wiely Inc. 

Camerer. C. F., and Loewenstein, G. (2004), Behavioral Economics: Past, present, 

future. In Camerer, Colin F., Loewenstein, George, and Rabin, Matthew (eds.) Advances 

in behavioral economics. Princeton, NJ: Princeton University Press. 

 

Heuristics and biases 

Tversky, A., and Kahneman, D. (1974). Judgment under uncertainty: Heuristics and 

biases. Science, 185, 1124–1131. 

Ayal, S., Hochman, G., and Zakay, D. (2011). Two sides of the same coin: Information 

processing style and reverse biases. Judgment and Decision Making, 6, 295-306. 

 

The psychology of losses and gains 

Amar, M., Ariely, D., *Ayal, S., Cryder, C., & Rick, S. (2011). Winning the Battle but Losing 

the War: The Psychology of Debt Management, Journal of Marketing Research, 

48(SPL), S38-S50. 
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Kahneman, D., and Tversky, A. (1979). Prospect Theory: An analysis of decision under 

risk. Econometrica, 47, 263–2. 

Hossain, T., and List, J. A. (2012). The behavioralist visits the factory: Increasing 

productivity using simple framing manipulations. Management Science, 58, 2151–2167. 

Yechiam, E., and Hochman, G. (2014). Loss attention in a dual task setting. 

Psychological Science, 25, 494-502. 

Hochman, G., Ayal, S., and Ariely, D. (2014). Keeping Your Gains Close but Your Money 

Closer: The Effect of Prepayment on Choice and Performance. Journal of Economic 

Behavior & Organization, 107, 582-594 

From theory to practice: Learning and motivation 

Hochman, G., and Erev, I. (2013). The partial reinforcement extinction effect and the 

contingent sampling hypothesis. Psychonomic Bulletin and Review, 20, 1336-1342. 

Bareket-Bojmel, L., Hochman, G. & Ariely, D. (in press). It’s (not) all about the Jacksons: 

Testing different types of short-term bonuses in the field. Journal of Management. 

 

Introduction to Unethical  Decisions 

Becker, G. S. (1968). Crime and punishment: An economic approach. Journal of Political 

Economy, 76, 169-217. 

Mazar, N., Amir, O., & Ariely, D. (2008). The dishonesty of honest people: A theory of 

self-concept maintenance. Journal of Marketing Research, 45, 633-644. 

Ayal, S., & Gino, F. (2011). Honest rationales for dishonest behavior. In M. Mikulincer & P. 

R. Shaver (Eds.), The Social Psychology of Morality: Exploring the Causes of Good and 

Evil. Washington, DC: American Psychological Association. 

Ariely, D. (2012). The Honest Truth About Dishonesty: How We Lie to Everyone, 

Especially Ourselves. New York, NY: HarperCollins. 

Gino, F., & Ariely, D. (2012). The dark side of creativity: original thinkers can be more 

dishonest. Journal of Personality and Social Psychology. 102, no. 3 (March 2012): 

445–459. 

Shalvi, S., Gino, F., Barkan, R., & Ayal, S. (in press). Self-serving justifications: Doing 

wrong and feeling moral. Current Directions in Psychological 

Ayal, S., Gino, F., Barkan, R. & Ariely, D. (forthcoming) Three principles to REVISE 

people's unethical behavior. Perspective in Psychological Science. 

Dishonesty and Moral Judgments in Groups 

Barkan, R., Ayal, S., Gino, F., & Ariely, D. (2012). The pot calling the kettle black: Distancing 

response to ethical dissonance. Journal of Experimental Psychology: General, 141, 

757-773. 



Cialdini, R. B., Reno, R. R., & Kallgren, C. A. (1990). A focus theory of normative conduct: 

Recycling the concept of norms to reduce littering in public places. Journal of 

Personality and Social Psychology, 58, 1015-1026. 

Monin, B., Sawyer, P., & Marquez, M. (2008). The rejection of moral rebels: Resenting 

those who do the right thing. Journal of Personality and Social Psychology, 95, 76-93. 

Altruistic Cheating 

Erat, S., & Gneezy, U. (2012). White lies. Management Science, 58, 723-733. 

Gneezy, U.,Imas, A., & Madarasz, K (2014). Conscience Accounting: Emotion Dynamics 

and Social Behavior. Forthcoming in Management Science. 

Moral Judgments and Justifications 

Batson, C.D., Thompson, E.R., Seuferling, G., Whitney, H., & Strongman, J. (1999). Moral 

hypocrisy: Appearing moral to oneself without being so. Journal of Personality and 

Social Psychology, 77, 525–537. 

Shalvi, S., Dana, J., Handgraaf, M. J. J., & De Dreu, C. K. W. (2011a). Justified ethicality: 

Observing desired counterfactuals modifies ethical perceptions and behavior. 

Organizational Behavior and Human Decision Processes, 115, 181-190. 

Shalvi, S., Eldar, O. & Bereby-Meyer, Y. (2012). Honesty requires time (and lack of 

justifications). Psychological Science, 23, 1264-1270. 

Weisel, O., & Shalvi, S. (2015). The collaborative roots of corruption.Proceedings of the 

National Academy of Sciences, 112(34), 10651-10656. 

 Moral Regulation and Dishonest Behavior 

Gneezy, U., Imas, A., & Madarász, K. (2014). Conscience accounting: Emotion dynamics 

and social behavior. Management Science, 60(11), 2645-2658. 

Gunia, B. C., Wang, L., Huang, L., Wang, J., & Murnighan, J. K. (2012). Contemplation and 

conversation: subtle Influences on moral decision making. Academy of Management 

Journal, 55, 13-33 .

Sachdeva, S., Iliev, R., & Medin, D. L. (2009). Sinning saints and saintly sinners: The 

paradox of moral self-regulation. Psychological Science, 20, 523-528. 

Shalvi, S., Gino, F., Barkan, R., & Ayal, S. (2015). Self-Serving Justifications Doing Wrong 

and Feeling Moral. Current Directions in Psychological Science,24(2), 125-130. 

Mazar, N., & Zhong, C. B. (2010). Do green products make us better people? 

Psychological Science, 21 (4), 2010, 494-98. 

Merritt, A. C., Effron, D. A., & Monin, B. (2010). Moral self-licensing: When being good 

frees us to be bad. Social & Personality Psychology Compass, 4, 344-357 .

Gunia, B. C., Wang, L., Huang, L., Wang, J., & Murnighan, J. K. (2012). Contemplation and 

conversation: subtle Influences on moral decision making. Academy of Management 



Journal, 55, 13-33 .

Zhong, C. B., & Liljenquist, K. (2006). Washing away your sins: Threatened morality and 

physical cleansing. Science, 313, 1451-1452. 

 

Additional reading according to topics: 

Topic: Everyday Lies 

Aquino, K., & Reed, I. A. (2002). The self- importance of moral identity, Journal of 

Personality and Social Psychology, 83, 1423-1440. 

DePaulo, B. M., & Kashy, D. A. (1998). Everyday lies in close and casual relationships. 

Journal of Personality and Social Psychology, 74, 63-79. 

DePaulo, B. M., Kashy, D. A., Kirkendol, S. E., Wyer, M. M., & Epstein, J. A. (1996). Lying in 

everyday life. Journal of Personality and Social Psychology, 70, 979-995. 

 

Topic: Bounded Ethicality and Norms 

Bazerman, M. H., Loewenstein, G., & Moore, D. A. (2002). Why good accountants do 

bad audits. Harvard Business Review, 80, 96-102. 

Bandura, A. (1965). Influence of models’ reinforcement contingencies on the 

acquisition of imitative responses. Journal of Personality and Social Psychology, 1, 

589-595. 

Cialdini, R. B., Reno, R. R., & Kallgren, C. A. (1990). A focus theory of normative conduct: 

Recycling the concept of norms to reduce littering in public places. Journal of 

Personality and Social Psychology, 58, 1015-1026. 

Kern, M. C., & Chugh, D. (2009). Bounded ethicality: The perils of loss framing. 

Psychological Science, 20, 378-384. 

Paulhus, D. L., Harms, P. D., Bruce, M. N., & Lysy, D. C. (2003). The over-claiming 

technique: Measuring self-enhancement independent of ability. Journal of Personality 

and Social Psychology, 84, 681-693. 

Topic: Moral Hypocrisy 

Valdesolo, P., & DeSteno, D. (2007). Moral hypocrisy: Social groups and the flexibility of 

virtue. Psychological Science, 18, 689-690. 

Batson, C. D., Kobrynowicz, D., Dinnerstein, J. L., Kampf, H. C., & Wilson, A. D. (1997). In a 

very different voice: Unmasking moral hypocrisy. Journal of Personality and Social 

Psychology, 72, 1335-1348. 

Monin, B., Sawyer, P., & Marquez, M. (2008). The rejection of moral rebels: Resenting 

those who do the right thing. Journal of Personality and Social Psychology, 95, 76-93. 



Topic: Cheating Detection 

Ayal, S., & Klar, Y. (2014) Detecting varieties of cheating: An evolutionary algorithm or 

deliberate relevance seeking. Thinking and Reasoning. 20, 51-76. 

Cosmides, L., Tooby, J., Fiddick, L., & Bryant, G. A. (2005) Detecting cheaters. Trends in 

Cognitive Sciences, 9, 505-506. 

Ekman, P. & O'Sullivan, M. (1991). Who can catch a liar? American Psychologist, 46, 

913–920. 

Fodor, J. (2000). Why we are so good at catching cheaters. Cognition, 75, 29-32. 

Dozier, J. B., & Miceli, M. P. (1985) Potential predictors of whistle-blowing: A prosocial 

behavior perspective. Academy of Management Review, 823-836. 

Topic: Power, Social Status & Unethical Behavior 

Pike, B. E., & Galinsky, A. D. (2020). Power leads to action because it releases the 

psychological brakes on action. Current opinion in psychology, 33, 91-94. 

Côté, S., Piff, P. K., & Willer, R. (2013). For whom do the ends justify the means? Social 

class and utilitarian moral judgment. Journal of Personality and Social Psychology, 104, 

490-503. 

Piff, P. K., Stancato, D. M., Côté, S., Mendoza-Denton, R., & Keltner, D. (2012). Higher 

social class predicts increased unethical behavior. Proceedings of the National 

Academy of Sciences, 109, 4086-4091. 

Lammers, J., Stapel, D. A., & Galinsky, A. D. (2010). Power increases hypocrisy moralizing 

in reasoning, immorality in behavior. Psychological Science, 21, 737–744. 

Yap, A. J., Wazlawek, A. S., Lucas, B. J., Cuddy, A. J. C., & Carney, D. R. (2013). The 

ergonomics of dishonesty: The effect of incidental expansive posture on stealing, 

cheating and traffic violations. Psychological Science, 24 , 2281–2289. 

 

Topic: Religiosity, ideology and ethical behavior 

  

Barnett, T., Bass, K. & Brown, G. (1996). Religiosity, ethical ideology, and intentions to report 

a peer's wrongdoing. Journal of Business Ethics, 15, 1161-1174. 

Batson, C. D., Kobrynowicz, D., Dinnerstein, J. L., Kampf, H. C., & Wilson, A. D. (1997). In a very 

different voice: Unmasking moral hypocrisy. Journal of Personality and Social Psychology, 

72, 1335-1334 

Bazerman, M. H., & Gino, F. (2012). Behavioral ethics: Toward a deeper understanding of 

moral judgment and dishonesty. Annual Review of Law and Social Science, 8, 85-104. 

 



Topic: Self Deception and everyday lies 

Chance, Z., Norton, M. I., Gino, F. & Ariely, D. (2011). Temporal View of the Costs and Benefits 

of Self-Deception. Proceedings of the National Academy of Sciences 108, 15655-15659 .

.DePaulo, B. M., & Kashy, D. A. (1998). Everyday lies in close and casual relationships. Journal 

of Personality and Social Psychology, 74, 63-7 

DePaulo, B. M., Kashy, D. A., Kirkendol, S. E., Wyer, M. M., & Epstein, J. A. (1996). Lying in 

everyday life. Journal of Personality and Social Psychology, 70,979-99 

 

Topic: AI and unethical behavior 

Gratch, J., & Fast, N. J. (2022). The power to harm: AI assistants pave the way to unethical 

behavior. Current Opinion in Psychology, 47, 101382. 

Awad, E., Dsouza, S., Kim, R., Schulz, J., Henrich, J., Shariff, A., ... & Rahwan, I. (2018). The 

moral machine experiment. Nature, 563(7729), 59-64. 

Fast, N. J., & Schroeder, J. (2020). Power and decision making: new directions for research 

in the age of artificial intelligence. Current opinion in psychology, 33, 172-176. 
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